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ПРОГРАММА ПОДГОТОВКИ МОЛОДЫХ СПЕЦИАЛИСТОВ 

КОНКУРСНЫЙ НАБОР СТУДЕНТОВ  

в подразделение Банка УРАЛСИБ 
 

06.12.2011 14:00 в аудитории №307 пройдет  

презентация программы стажировки студентов в БАНКЕ УРАЛСИБ. 

На встрече сотрудники Банка расскажут о возможностях, которые доступны для молодых специалистов 

в банковской сфере, покажут какими этапами за короткое время можно достичь руководящей позиции, 

озвучат программу подготовки студентов. 

Программа презентации: 

1. Плюсы и минусы банковской карьеры. Перспективы молодых специалистов в банковской сфере, ос-

новные тренды и существующие внешние экономические риски. 

2. Программа стажировки и обучения студентов в отделе по организации агентских продаж: информа-

ция о годовом курсе семинаров, продуктовых и коммуникативных тренингах. 

3. Система сертификации и рекомендаций студентов. 

4. Организационная структура розничного Банка, базовые функциональные направления. 

5. Карьерная лестница в БАНКЕ УРАЛСИБ.  

6. Условия набора и требования к кандидатам. 

7. Ответы на вопросы. 

Сертификаты программы стажировки: 
 Стартовый: после 3-х месяцев работ, подписывает начальник отдела по работе с агентской сетью; 

 Базовый: после 6-и месяцев работ, подписывает руководитель Дирекции по агентским продажам; 

 Профессиональный: после 12-и месяцев работ, подписывает Исполнительный Директор С-З Региональной Дирекции. 

 

ПРОГРАММА ПОДГОТОВКИ СОТРУДНИКОВ 
Наименование модуля 

Сроки обучения 
(месяц от приема на работу). 

 1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12 

ПРОДУКТОВОЕ ОБУЧЕНИЕ:             

Знакомство с ФК «УРАЛСИБ»              

История, корпоративные принципы и полити-
ка 

            

Розничные продукты БАНКА УРАЛСИБ             

Потребительские кредиты             

Кредитные карты             

Страхование             

НПФ             

Работа в Банковском программном обеспече-
нии  

            

Ипотечные кредиты             

Инвестиционные продукты             

Продукты линейки МСБ             

ТРЕНИНГИ:             

Шаги продаж             

Фильм-тренинг по продажам             

Наименование модуля 
Сроки обучения 

(месяц от приема на работу). 

 1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12 

Техники обработки возражений             

Телефонные продажи банковских продуктов             

Презентация продуктов             

Холодные звонки             

Достижение целей             

Стрессоустойчивость             

Тайм-менеджмент             

Лидерство в команде, особенности банковско-
го менеджмента 

            

Техника проведения переговоров             

ОПЦИОННЫЕ МОДУЛИ:             

Виды графиков платежей в розничных кредит-
ных продуктах 

            

МВО: управление по целям             

Управление группой             

Эффективный тайм-менеджент             

Полная стоимость кредита: расчет и особенно-
сти показателя 

            

 

Сайт Банка: http://www.bankuralsib.ru 

Мы в контакте: http://vkontakte.ru/uralsib.spb.career 

Информация о наборе сотрудников: http://vkontakte.ru/event31585922  
 


